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Formation

Objectifs pédagogiques
Maitriser le paramétrage de base Chaine ACHATS - VENTES
Maitriser le circuit des ventes
Maitriser le circuit des achats

Moyen

Formation assurée par des consultants &
formateurs certifiés FACISOFT. Cas concret dans
un environnement de formation avec mise en Durée
place d'un dossier. 2 jours

Modalité délai d’acces
Sur retour de convention signée

Modalités pédagogiques
Formation dispensée sur site
Cours théorique et application pratique

Public cible
Les responsables
Les salariés des services administratifs

Validation ) )
Feuille émargement / exercice / gcm et Prerequis
attestation de fin de formation Maitriser I'utilisation d'un systeme
informatisé
CIRCUIT DES VENTES CIRCUIT DES ACHATS
= Etude de la fiche Client * Etude de la fiche fournisseur
=  Etude de la bibliothéque article (ouvrage) = Bibliotheque externes fournisseurs
= Etude du flux des ventes * Etude du flux d’achat
= Devis (débours et classique) = Demande de prix
=  Commande client / Facture Proforma =  Commande fournisseur
=  Génération des besoins = Bon de réception
= Bon de Préparation =  Facture
= Bon de livraison = Pointage Reglement
=  Facture = Liaison comptable
= Pointage Reglements
= Liaison comptable
= Saisie des temps salarié Modules complémentaires en Option
= Imputation des Achats fournisseurs =  GED Gestion électronique de document
= Situation = Non-conformité

=  Facture d’avancement
=  Retenue de Garantie
= Décompte Définitif

=  Facture de Libération de garantie



